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Online-Marketing, insbesondere durch SEA (Suchmaschinenwerbung), hat sich als effektives Mittel zur
Generierung von Kundeninteraktionen und Conversion-Raten erwiesen. Aber was passiert, wenn die
Conversion offline stattfindet? Hier setzt das Offline Conversion Tracking an. Um Ihnen einen tiefen Einblick
in dieses Thema zu bieten, haben wir diesen umfassenden Leitfaden erstellt, der Ihnen hilft, die Vorzlge
des Offline Conversion Trackings fur Ihr Geschaft zu nutzen.

Was ist Offline Conversion Tracking?

Offline Conversion Tracking ist eine Methode, mit der Sie die Effektivitat Ihrer Online-Werbekampagnen
bewerten kdnnen, indem Sie nachverfolgen, welche Online-Interaktionen zu Offline-Conversions flihren,
zum Beispiel zu Einkaufen in physischen Geschaften. Dies ist besonders nitzlich, wenn lhr Geschaft sowohl
Online- als auch Offline-Verkaufskanale hat.

Warum ist Offline Conversion Tracking wichtig?

Das Offline Conversion Tracking ermdglicht es Ihnen, das volle Bild Ihrer Kundenreise zu sehen und den
ROI Ihrer Online-Marketing-Investitionen genauer zu messen. Indem Sie sehen, welche Online-
Interaktionen zu Offline-Conversions flhren, kénnen Sie Ihre SEA-Strategie optimieren und lhre
Werbeausgaben effizienter gestalten.

Wie funktioniert Offline Conversion Tracking?

Offline Conversion Tracking erfordert in der Regel eine CRM-Software (Customer Relationship
Management), die Kundendaten aus Online- und Offline-Quellen zusammenfuhrt. Jede Offline-Conversion
wird mit einem eindeutigen Code versehen, der an die Online-Quelle der Conversion gebunden ist, wie
zum Beispiel einen Klick auf eine Google-Anzeige. Wenn ein Kunde offline eine Conversion tatigt, wird
dieser Code erfasst und in Ihr CRM-System eingegeben, so dass Sie sehen kénnen, welche Online-
Interaktionen zu welchen Offline-Conversions gefuhrt haben.

Der Nutzen von Offline Conversion Tracking fur Ihr Unternehmen

Offline Conversion Tracking bietet viele Vorteile fur Ihr Unternehmen. Es gewahrt Ihnen einen tieferen
Einblick in das Verhalten Ihrer Kunden, hilft Thnen, Ihre SEA-Strategie zu optimieren und steigert letztlich
Ihre Rentabilitat. Wenn Sie bereit sind, diese Vorteile fir Ihr Unternehmen zu nutzen, mochten wir Sie dazu
ermutigen, Kontakt mit der Lowenstark Digital Group aufzunehmen. Unsere Experten im SEA-Bereich sind
bereit, Ihnen dabei zu helfen, ein effektives Offline Conversion Tracking fir Ihr Unternehmen aufzusetzen.
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