
Löwenstark Digital Group GmbH
Petzvalstr. 38

38104 Braunschweig
Tel.: 0531 21360 5500
Fax: 0531 21360 5795

kontakt@loewenstark.com

Löwenstark Digital Group GmbH
Geschäftsführung: Hartmut Deiwick • Gerichtsstand: AG Braunschweig • Registernummer: HRB 205088 • Ust-IdNr.: DE 250 332 694 • St.-NR.:
14/201/16808
Bankverbindung: Volksbank Braunschweig • IBAN: DE61 2699 1066 185 2167 000 • BIC: GENODEF1WOB

Offline Conversion Tracking

Stand: 21.09.2023

Online-Marketing, insbesondere durch SEA (Suchmaschinenwerbung), hat sich als effektives Mittel zur
Generierung von Kundeninteraktionen und Conversion-Raten erwiesen. Aber was passiert, wenn die
Conversion offline stattfindet? Hier setzt das Offline Conversion Tracking an. Um Ihnen einen tiefen Einblick
in dieses Thema zu bieten, haben wir diesen umfassenden Leitfaden erstellt, der Ihnen hilft, die Vorzüge
des Offline Conversion Trackings für Ihr Geschäft zu nutzen.

Was ist Offline Conversion Tracking?

Offline Conversion Tracking ist eine Methode, mit der Sie die Effektivität Ihrer Online-Werbekampagnen
bewerten können, indem Sie nachverfolgen, welche Online-Interaktionen zu Offline-Conversions führen,
zum Beispiel zu Einkäufen in physischen Geschäften. Dies ist besonders nützlich, wenn Ihr Geschäft sowohl
Online- als auch Offline-Verkaufskanäle hat.

Warum ist Offline Conversion Tracking wichtig?

Das Offline Conversion Tracking ermöglicht es Ihnen, das volle Bild Ihrer Kundenreise zu sehen und den
ROI Ihrer Online-Marketing-Investitionen genauer zu messen. Indem Sie sehen, welche Online-
Interaktionen zu Offline-Conversions führen, können Sie Ihre SEA-Strategie optimieren und Ihre
Werbeausgaben effizienter gestalten.

Wie funktioniert Offline Conversion Tracking?

Offline Conversion Tracking erfordert in der Regel eine CRM-Software (Customer Relationship
Management), die Kundendaten aus Online- und Offline-Quellen zusammenführt. Jede Offline-Conversion
wird mit einem eindeutigen Code versehen, der an die Online-Quelle der Conversion gebunden ist, wie
zum Beispiel einen Klick auf eine Google-Anzeige. Wenn ein Kunde offline eine Conversion tätigt, wird
dieser Code erfasst und in Ihr CRM-System eingegeben, so dass Sie sehen können, welche Online-
Interaktionen zu welchen Offline-Conversions geführt haben.

Der Nutzen von Offline Conversion Tracking für Ihr Unternehmen

Offline Conversion Tracking bietet viele Vorteile für Ihr Unternehmen. Es gewährt Ihnen einen tieferen
Einblick in das Verhalten Ihrer Kunden, hilft Ihnen, Ihre SEA-Strategie zu optimieren und steigert letztlich
Ihre Rentabilität. Wenn Sie bereit sind, diese Vorteile für Ihr Unternehmen zu nutzen, möchten wir Sie dazu
ermutigen, Kontakt mit der Löwenstark Digital Group aufzunehmen. Unsere Experten im SEA-Bereich sind
bereit, Ihnen dabei zu helfen, ein effektives Offline Conversion Tracking für Ihr Unternehmen aufzusetzen.


