
Löwenstark Online-Marketing GmbH • Geschäftsführung: Nikolai Knabner, Hendrik Faasch • Gerichtsstand:
AG Braunschweig • Registernummer: HRB 205088 • Ust-IdNr.: DE 250 332 694 • St.-NR.: 14/201/16808

Bankverbindung: Volksbank Braunschweig • IBAN: DE61 2699 1066 185 2167 000 • BIC: GENODEF1WOB

Werben auf YouTube? Das müssen Sie wissen!

Stand: 21.09.2023

YouTube ist eine der größten Plattformen für Videoinhalte und bietet Unternehmen eine einzigartige
Möglichkeit, ihre Produkte und Dienstleistungen einem breiten Publikum zu präsentieren. Mit über 2
Milliarden monatlichen aktiven Nutzern ist YouTube ein effektiver Kanal, um potenzielle Kunden zu
erreichen und die Markenbekanntheit zu steigern. Doch bevor Sie mit dem Werben auf YouTube beginnen,
gibt es einige wichtige Dinge, die Sie wissen sollten.

YouTube verstehen und die vielfältigen Optionen smart nutzen

In einem ersten Schritt ist es wichtig zu verstehen, dass YouTube verschiedene Werbeformate anbietet.
Die bekannteste Form ist die Anzeige vor dem eigentlichen Video, auch als Pre-Roll-Anzeige bekannt.
Diese Anzeigen können übersprungen werden, nachdem sie für eine bestimmte Zeit abgespielt wurden. Es
gibt auch In-Stream-Anzeigen, die während des Videos angezeigt werden, sowie Overlay-Anzeigen, die am
unteren Rand des Videos erscheinen. Jedes Format hat seine eigenen Vor- und Nachteile, und es ist
wichtig, das richtige Format für Ihre Werbeziele auszuwählen.

Ein zweiter wichtiger Aspekt beim Werben auf YouTube ist die Zielgruppenausrichtung. YouTube bietet
eine Vielzahl von Targeting-Optionen, mit denen Sie Ihre Anzeigen gezielt an Ihre Zielgruppe ausrichten
können. Sie können etwa nach demografischen Merkmalen wie Alter, Geschlecht und Standort targeten.
Alternativ richten Sie Ihre Anzeigen basierend auf den Interessen der Nutzer aus. Durch die genaue
Zielgruppenausrichtung stellen Sie sicher, dass Ihre Anzeigen nur denjenigen Nutzern angezeigt werden,
die am wahrscheinlichsten an Ihren Produkten oder Dienstleistungen interessiert sind.

Ein dritter Vorteil des Werbens auf YouTube ist die Möglichkeit, die Leistung Ihrer Anzeigen zu messen und
zu optimieren. YouTube bietet detaillierte Analysen und Berichte, mit denen Sie den Erfolg Ihrer Anzeigen
überwachen können. Sie verfolgen beispielsweise die Anzahl der Impressionen, Klicks und Conversions und
finden so heraus, welche Anzeigen am effektivsten funktionieren. Mit etwas Erfahrung nutzen Sie die
gesamte Bandbreite von YouTube.


